
DES PRINCIPALES CAUSES D'ÉCHECS
DES STARTUPS
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MARCHÉ NON
TROUVÉ

" Ah ça on ne peut pas dire qu'on vous
l'avait pas dit ".

Cause d'échec dans 42% des cas.

Les startups ne répondent à aucun besoin
du marché.



Cause d'échec dans 29% des cas. 

Les startups manquent de ressources
financières, de liquidités. Comment ont-
elles  géré l'utilisation de leur trésorerie? 

PROBLÈME DE
FINANCEMENT

 " C'est le risque lorsque l'on n'est pas
accompagné ".



ÉQUIPE
INNAPROPRIÉE

Cause d'échec dans 23% des cas.

Une équipe complémentaire avec des
compétences différentes est primordiale.

" Faut-il encore qu'elle ait un
minimum d'expérience et partager

des objectifs communs ".



Cause d'échec dans 20% des cas. 

Les startups sous-estiment souvent la
concurrence. Il peut y avoir beaucoup de
nouveaux entrants en très peu de temps.

INTENSITÉ DE LA
CONCURRENCE

" Est-ce qu'à l'origine un marché
de niche a bien été ciblé? ".

 



La détermination du prix doit prendre en
compte tout un tas d'éléments
(positionnement, demande, étude de la
concurrence).

MAUVAIS PRIX
DE VENTE

Cause d'échec dans 18% des cas.

" Le prix n'est pas la problématique, c'est
la valeur perçue par le client ".



Comment moi Guillaume, ai-je réussi à développer
3 startups innovantes pérennes ? 

OPTION 1 
Je suis chanceux et je devrais jouer au loto !

OPTION 2
 J'ai trouvé les clés pour ne pas faire partie des 71% des
sociétés qui ont connu des échecs liés au marché et
financement. 



Vous souhaitez en savoir plus? 

Pour recevoir ses clés de succès et diminuer
votre risque d'échec écrivez-nous sur
https://wetan.fr 

Vous voulez simplement nous soutenir ? 
Laissez un like et/ou suivez-nous sur
notre page Linkedin : WETAN !

mailto:XXXXXX@wetan.fr

